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ข้อ 1  วันนี้ท่านได้เรียนรู้เรื่องอะไรบ้าง
1) การทำธุรกิจต้องศึกษาหาข้อมูลให้ละเอียด  การตัดสินใจเลือกข้อมูล ( 5 คน)
2) ได้เรียนรู้ประสบการณ์ หลายด้าน หลายมุมจากผู้เข้าร่วมอบรม ( 5 คน)
3) การประเมินธุรกิจแบบรอบด้าน ( 3 คน)
4) รู้จักและมีเพื่อนใหม่ ( 3 คน)
5) การดำเนินธุรกิจต้องสำรวจตัวเองก่อนเป็นอันดับแรก ( 2 คน)
6) การวางแผนงาน/ธุรกิจ  ( การรู้จักคิดก่อนทำงาน รู้จักกับการวางแผน ) ( 2 คน) 
7) การทำงานเป็นกลุ่ม : การแสดงความคิดเห็น รับฟังผู้อื่น ( 2 คน)
8) แนวทางที่จะเริ่มทำอะไรใหม่ ๆ 
9) ได้เรียนรู้ในสิ่งที่คิดว่าสิ่งนั้นเป็นไปได้ และสิ่งที่เป็นไปไม่ได้
10) การวางแผนงาน  โดยพิจารณา
· การเตรียมงาน
· การเรียงลำดับข้อมูล และเหตุการณ์ก่อน หลัง
· ผลที่ได้รับธุรกิจอาจประสบความสำเร็จ หรือไม่สำเร็จ
· เรียนรู้ความไม่แน่นอน
11) ได้เรียนรู้ปัจจัย ที่จะทำให้เราประสบความสำเร็จในการทำธุรกิจ 
12) เรียนรู้เปรียบเทียบกับทฎษฎีประเมินโอกาส
13) แนวคิดการทำธุรกิจ
14) การคิดและตัดสินใจอย่างเป็นระบบ
15) การวางแผน การประเมิน ผลที่ได้รับตอบแทน
16) ธุกิจอย่างอื่นที่เราไม่ทราบ
17) การพิจารณา เรื่องธุรกิจ และการเตรียมความพร้อมโดยดูจากปัจจัยรอบตัวทุกอย่าง ทั้ง คน เครื่องมือ และโอกาส  โดยมีตัวอย่างของที่ทำและได้ผล
ข้อ 2  สิ่งที่ได้น้อยกว่าที่คาดหวังคืออะไร
1) ไม่มี  เพราะได้มากกว่าที่คาดหวังไว้  ( 4 คน)
2) ไม่ได้ทำความรู้จักกับทุกคนอย่างทั่วถึง ( 2 คน)
3) มาฟังวันแรก  จึงไม่ได้คาดหวังสิ่งใดมากนัก
4) การแลกเปลี่ยนความคิดประสบการณ์
5) อยากให้อาจารย์ยกตัวอย่างที่ประสบความสำเร็จมากกว่านี้ 
6) การวางแผนธุรกิจ
7) ยังไม่ค่อยเข้าใจการประเมินโอกาสที่ชัดเจนต่อการทำงาน  หรืออาจเพราะตนเองยังไม่เจอสถานการณ์จริง
8) ความเป็นไปได้ในการนำไปปฏิบัติจริง
9) อยากรู้ประสบการณ์ของแต่ละคนมากกว่านี้(เวลาและโอกาสไม่อำนวย)
ข้อ 3 สิ่งที่ได้มากกว่าที่คาดหวังคืออะไร
1) ได้เรียนรู้สิ่งที่ไม่รู้จากประสบการณ์ของเพื่อน ( 13 คน)
2) รู้จักคนหลากหลายอาชีพ รู้จักเพื่อน ๆ เพิ่มขึ้น พันธมิตรการค้า ( 6 คน)
3) ทราบจุดเริ่มต้น  ขั้นแรกในการดำเนินธุรกิจ
4) ทำให้รู้จักกระบวนการคิดเพิ่มขึ้น คิดรอบคอบก่อนทำ
5) ความรู้เพิ่มขึ้น ( 2 คน)
6) ความคิดเห็นที่แตกต่างของบุคคลในกลุ่ม  ซึ่งทำให้เราได้มุมมองใหม่ ๆ ที่แตกต่างจากความคิดของเรา
7) ได้วิธีการทำธุรกิจว่าถ้าเราอะไรต้องมีความรู้ชัดเจนในเรื่องนั้น ๆ 
8) แนวทางการปฏบัติ
9) อย่างน้อยยังมีคนที่ผิดหวังเหมือนกัน
10) ทักษะและแนวทางการทำธุรกิจ
11) มีองค์ประกอบหลายอย่างที่ใช้ในการประเมินโอกาส ซึ่งบางสิ่งนึกไม่ถึงหรือลืมไป
12) ได้เล่าประสบการณ์
ข้อ 4 การนำไปประยุกต์ใช้ในธุรกิจและการสร้างเครือข่าย
1) หาจุดที่ตนเองถนัดนำกลับไปปรับปรุงพัฒนางานเดิมและสร้างสรรค์งานใหม่
2) การนำไปประยุกต์ใช้กับธุรกิจที่กำลังทำอยู่ให้มีความละเอียดรอบคอบ รู้จักวางแผน  เรียงลำดับขั้นตอน ความสำคัญก่อน หลัง
3) เอาความผิดพลาดที่เกิดขึ้นจากประสบการณ์จริงของคนในกลุ่มมาเป็นบทเรียนและประยุกต์ใช้กับตนเอง
4) รู้จักเพื่อนหลายอาชีพ  และเรียนรู้ข้อคิดจากประสบการณ์ของคนอื่น ๆ 
5) การวางแผน มองแนวทางของธุรกิจที่ใกล้เคียงกับของเราแล้วนำความคิดบางอย่างไปใช้กับธุรกิจของเรา
6) แนวทางประกอบการพิจารณา และลดความเสี่ยง
7) นำแนวคิดและความรู้ใหม่ไปใช้ในชีวิตประจำวันโดยต้องดูว่าอะไรที่สามารถทำได้
8) สิ่งที่ได้สามารถนำมาประยุกต์ใช้คือ  ก่อนที่เราจะเริ่มธุรกิจ ข้อมูลเราต้องดีเพื่อจะวิเคราะห์ความเป็นไปได้ของธุรกิจ
9) จะนำไปประยุกต์ใช้กับธุรกิจปั้มน้ำมัน  โดยจะนำธุรกิจของเพื่อน ๆ มาเป็นจุดขายเพิ่มเติม
10) การทราบข้อดี ข้อเสียการประกอบธุรกิจของเพื่อน ๆ ว่าก่อนตัดสินใจทุกครั้งเพื่อไม่ให้เกิดผลเสียหรือความผิดลาดครั้งต่อไป
11) ต้องการนำแนวการตัดสินใจไปใช้ในการตัดสินใจในด้านต่าง ๆ โดยคิดอย่างมีขั้นตอน แบบแผน มีความละเอียดมากขึ้น ซึ่งเป็นประโยชน์ต่อธุริจมากเพราะการตัดสินใจแต่ละครั้งคือเงิน  
12) การประชาสัมพันธ์
13) ขั้นตอนการทำธุรกิจมากขึ้น
14) การติดต่อหาความสนใจ
15) สามารถนำความคิดเห็นจากเพื่อนมาต่อยอด
16) เกิดแนวคิดและแนวทางใหม่ ๆ ที่จะนำไปประยุกต์ใช้
17) ได้รับความรู้เพิ่มเติมเรื่องประยุกต์ใช้ในธุรกิจและการสร้างเครือข่าย เพราะที่ทำมาไม่เคยมี
18) พัฒนาและศึกษา  มองหาอุปสรรคและหาทางแก้ไข
19) จะทำอะไรต้องคิดให้ถี่ถ้วน  รู้ข้อมูลจริง  ไม่ใช้รู้แค่นิดหน่อยแล้วลงมือทำผลที่ออกมาอาจจะไม่เป็นอย่างที่คิดไว้  ธุรกิจนั้นอาจดำเนินต่อไปไม่ได้
20) นำไปประยุกต์ใช้กับงานที่ทำได้อย่างมีประสิทธิภาพ 
21) การสร้างเครือข่ายธุรกิจน่าจะเป็นแนวทางที่จะทำให้ธุรกิจประสบความสำเร็จ
22) เรียนรู้ว่าแต่ละคนทำอะไร  จะได้สร้างเครือข่าย เช่น ร้านอาหาร สปา
23) การนำประยุกต์ใช้ในธุรกิจ โดย
· เขียนระเบียบ
· วางแผน
· ประชุมองค์กร
· บริการลูกค้า
· เพิ่มผลผลิต

ข้อ 5 อื่น ๆ ที่อยากบอก
1) ได้ข้อคิดจะนำสู่เข้าเรื่องระบบ
2) ขอขอบคุณ รองศาสตราจารย์จิตเจริญ  ไชยาคำ
3) เป็นการอบรมที่ผู้เข้าร่วมอบรมมีส่วนร่วม TWO WAY COMUNICATION ทำให้ไม่น่าเบื่อและสนุกกับการเรียน
4) แนวปฏิบัติที่เป็นไปได้และประสบความสำเร็จ
5) อยากให้เพื่อน ๆ เล่าประสบการณ์ของแต่ละคน
6) ความอยากของคนไม่มีวันสิ้นสุด
7) ได้มีการแลกปลี่ยนความคิดเห็น
8) การเรียนที่ใช้ผู้เรียนเป็นศูนย์กลาง มีประโยชน์มาก  ทำให้เกิดความกระตือรือร้นในการเรียนรู้อยู่เสมอ
9) วิทยากรใจดีทุกท่านค่ะ
10) อยากฟังให้มาก ๆ
11) ดิฉันไม่ได้เก่งธุรกิจแต่ว่าต้องการที่จะลงมือกระทำจริงๆ สิ่งที่กลัวคือ กลัวไปไม่รอด
12) วิทยากรให้ความรู้ดีทุกท่าน เพื่อนมีความเป็นกันเองทำให้ไม่น่าเบื่อ
13) อาหารอร่อย ได้รับความรู้แปลกใหม่ สนุกมาก  วิทยากรให้ความรู้ชัดเจนเข้าใจง่าย
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พิชชา ถนอมเสียง  ผู้รวบรวม
